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Titlul proiectului: Antreprenor in România! POCU89/3/7/107650 
Obiectivul specific 3.7: Creșterea ocupării prin susținerea întreprinderilor cu profil non-agricol din zona urbană
Beneficiar: Asociația pentru Dezvoltarea Antreprenoriatului Feminin
Partener 1: Asociația Spirit Românesc Olnus
Partener 2: Institut de cercetare – proiectare pentru automatizări
 
 
 
Plan de afacere: PRESTARI SERVICI - Activitati de intretinere peisagistica
 
 
Localitatea de implementare a planului de afacere:	BOCSA , CARAS - SEVERIN
 
 
 
Inserați un clip art au o imagine reprezentativă pentru afacerea dvs.
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[bookmark: _Toc528238196]A.             DESCRIEREA AFACERII ȘI A STRATEGIEI DE IMPLEMENTARE A PLANULUI DE AFACERI (OBIECTIVE, ACTIVITĂȚI, REZULTATE, INDICATORI);
 
[bookmark: _Toc528238197]1.      VA RUGAM SA COMPLETATI DATELE URMATOARELE DATE GENERALE
 
a)     Numele firmei: 	GLOBAL GREEN MORGAN
b)     Forma juridică de constituire: SRL 
c)      Activitatea principală a societăţii şi codul CAEN al activităţii principale: 
[bookmark: _Hlk529306791]..ACTIVITATE PRINCIPALA._8130 - Activitati de intretinere peisagistica
..._8129 - 
..._8122 - 
..._8121 - 
d)     Localitatea unde se declara sediul social :	BOCSA, CARAS - SEVERIN
e)     Persoană de contact: .... telefon/fax, e-mail: MARGAN PETRU DANUT
f)       Asociaţi ( numai daca este cazul) ASOCIAT UNIC
	Numele şi prenumele
	Experienta in domeniu
	Pondere în Capital social %

	 MARGAN PETRU DANUT
	 STUDI DE SPECIALITAE (liceul agroindustrial Lugoj)
Experienta dobandita in Spania
	 100


 
[bookmark: _Toc528238198]2.      DESCRIEREA AFACERII 
În acest capitol de început încercaţi să răspundeţi cât mai detaliat la următoarele întrebări: 
 
[bookmark: _Toc528238199]2.1.           DESCRIEREA AFACERII
Ce fel de afacere doriti sa infiintati ? Va rugam descrieti modalitatea in care veti genera profit? In ce zona doriti sa va desfasurati activitateaa? Care vor fi produsele sau serviciile pe care doriti sa le puneti la dispozitia Clientilor?
·         Domeniul in care imi voi desfasura activitatea este 
1. Activitati de intretinere peisagistica. Aceasta include: -plantarea, ingrijirea si intretinerea de: -parcuri si gradini pentru: -facilitati de locuit particulare si publice -cladiri publice si semi-publice (scoli, spitale, cladiri administrative, cladiri ale bisericilor etc.) -terenuri municipale (parcuri, zone verzi, cimitire etc.) -spatiile verzi de pe autostrazi (sosele, linii de tren si tramvai, cai navigabile, porturi) -cladiri industriale si comerciale -spatii verzi pentru: -cladiri (gradini pe terase, verdeata pe fatade, gradini interioare) -terenuri de sport (terenuri de fotbal, terenuri de golf etc.), terenuri de joaca, pajisti pentru bai de soare si alte parcuri recreative - ape statatoare si curgatoare (bazine, zone inundabile, elestee, bazine de inot, santuri, cursuri de apa, sisteme de canalizare) -plante pentru protectia impotriva zgomotului, vantului, eroziunii, vizibilitatii si a luminii orbitoare. 
2. Crearea de gradini verticale pentru a masca sau a pune in valoare unele zone lasate in paragina
3. Crearea de fantani arteziene, cascade, jocuri de apa
4. Curatenia, dezinsectia si deparazitarea spatiilor
5. Prestari de servici la entitatiile descrise mai sus
6. Zona unde locuiesc in Romania , am observat ca exista potential  de exploatat care ar putea genera profit
·         Serviciile/ Produsele  pe care le voi presta/produce sunt 
o   amenajarea si intretinere de spatii verzi, gradini, terase, pajisti, peluze, balcoane, alei, parcuri.
o   sisteme de irigati, cascade, fantani arteziene sau jocuri de apa si sisteme de iluminare alimentate cu sisteme de energie alternative (Placi solare)
o   dezinsectia si deratizarea, curatenie generala a cladirilor si zonelor inconjuratoare pe timp de vara iar pe timp de iarna indepartarea ghetii si zapezii si asigurarea mentenantei spatiilor amenajate
Detaliere activitate principala pentru care vreau sa obtin finantarea. 
Va rugam sa descrieti cat mai in detaliu afacerea si modul in care acesta va functiona.   
	Detaliere activitatea principala pentru care vreau sa obtin finantarea. Raspundeti la intrebarile de mai jos 

	Cum va functiona Afacerea? Va fi o societate comerciala cu raspundere limitata, care va presta servicii spre populatie si persoane juridice, amenajand spatiile ce le detin si asigurandu-le intretinerea , modernizarea si asigurarea consultantei pentru buna functionare a acestora, creare de ambient placut, curat si ingrijit, punerea in valoare a zonelor lasate fara utilitate.
Cui sunt destinate produsele dvs. ? Atat persoanelor fizice cu venituri modeste cat si agentilor economici dispusi ca imaginea lor sa fie schimbata si a da un aspect frumos aleilor sau spatiile verzi sau neamenajate (holuri, Sali asteptare, balcoane, terase, acoperisuri) 
Este un sector in dezvoltare? Cu siguranta, cred ca se va dezvolta observand si aici (sp), oamenii doresc sa aibe in jurul lor zone verzi, generatoare de oxigen care asigura un confort atat fizic cat si psihic, se stie ca aceia care traiesc in zone cu verdeata sunt mai putin dispusi la depresie sau boli psihice.
Ce schimbari credeti ca se vor produce pe termen scurt si pe termen lung?  Pe termen scurt schimbarea imaginii zonelor si pe termen lung o zona ingrijita, curata care denota ca in acel loc este o comunitate civilizata.
In ce mod afacerea dvs. va fi pregatita sa se confrunte cu acestea? Prin pregatire care o am si experienta dobandita in extrajero (peste 10 ani) cred ca implementarea acestor servicii vor aduce un plus de valoare locului si va genera profit pentru afacere
Ce factori vor contribui la succesul afacerii? Seriozitatea, imbinarea tehnologiei cu clasicul, dorinta de a transforma, nu mai exista alta afacere de acest tip in localitate si in zona exista una, dar nu este centrata special acestui tip de servicii.
Care sunt cele mai competitive puncte ale dvs.? Inteligenta ,deschiderea la nou, adaptarea din mers, sociabilitatea, experienta, vedere de ansamblu si in detaliu, cunostinte de electricitate si instalatii, 
Ce veti oferi dvs. personal acestei noi afaceri, din experienta dvs. anterioara? Gestionarea resurselor si punerea in valoare cu minim efort a zonelor care pentru alti nu sunt interesante sau nu au valoare.
De ce credeti ca va fi un success? Este un sector neexploatat si cu siguranta beneficiari vor fi deschisi pentru a cumpara serviciile care le voi pune la dispozitia lor.


 
[bookmark: _Toc528238200]2.2.           CLIENTI
	Clienţii tăi  Persoane Juridice, persoane fizice, administrati locale

	Unde sunt localizati? (judet, regiune, ţară şi distanţa faţă de locaţia proiectului)? Caras – Severin, Banat, vest,  Bocsa este o zona cu relief de deal spre munte unde casele au curti si gradini generoase unde se pot presta aceste servicii, cat si persoanele juridice beneficiaza de zone la fel de generoase si nu in ultimul rand primariile, scolile, bisericile detin parcuri si spatii verzi.
Sunt persoane fizice ? Sunt persoane juridice? In ce domeniu activeaza? Persoanele fizice sunt atat locuitorii de la case cat si persoanele care locuiesc in comunitati de locatari, la apartamente de bloc, care au spatii verzi neexploatate, care ingrijite vor schimba imaginea de ansamblu a comunitatilor, persoanele juridice nu au pus la punct un departament care sa administreze eficient spatiile verzi si zonele de interes comun .
Care este nevoia pe care produsele/serviciile tale o acopera? Este aceasta o nevoie reala pe care ei nu o pot acoperi in alt mod? Cred ca afacerea care o voi deschide va completa tabloul de a schimba fata comunitatii, prin administrare, cu responsabilitatea spatiilor verzi si a crea zone de relaxare curate si ingrijite, cred ca administratiile locale vor imbratisa cu placere serviciile care urmeaza sa le prestez.
Care sunt caracteristicile Clientilor (categorii de varsta, venituri, statut pe piata muncii, mediul rural, urban) este zona urbana, sunt persoane de toate varstele, deschisi la nou este o zona deosebita care poate genera profit in aceasta directie care am decis s-o exploatez, este o comunitate in dezvoltare cu potential (case vacanta).

	Estimari legate de Clienti 
–        Numar estimat de clienti  exsitent in piata (asa cum ai definit-o tu – regional, local....clienti tinta) Bocsa – 16.911 locuitori; Resita – 73.282 locuitor, sunt zone cu localitati rurale care cred ca sunt zone de exploatat, in special unitatile administrative cat si scoli ,biserici.  Posibili clienti 500-1000
–        Numar estimat de clienti pentru afacerea ta in primul an 50 - 75
–        Numar estimat de clienti pentru afacerea ta in anul 2 de activitate 100 - 250
–        Numar estimat de clienti pentru afacerea ta in anul 3 de activitate 250 - 500

	Ce beneficii vor avea Clientii tai daca cumpara produsul tau? Schimbarea imaginii, transformarea zonei  si crearea de curat, ingrijit si civilizat.
Cu ce ii va ajuta pe ei faptul ca apeleaza la tine?  Vor externaliza un serviciu care le va ocupa un timp, care il pot folosi in alt scop si a avea o zona ingrijita si curata mult timp.
Cat de mult au nevoie de ce faci tu? Cred ca este un serviciu util care va aduce o viata confortabila si o imagine buna a comunitatii.
Este ceva permanent sau sezonier? Va fii permanent, un spatiu sa prinda o forma placuta de privit are nevoie de o atentie deosebita si permanenta.
Cat de important este pentru ei sa aiba produsul/serviciile de tipul celor oferite de tine? Pentru a ridica standardul de viata si a se vedea ca in acele locuri locuiesc oameni gospodari. Este ca o carte de vizita cand cineva trece pragul casei sau traverseaza localitatea.  Imi aduc aminte la inceput cand am ajuns aici in Spania am ramas placut impresionat de fiecare loc plantat si bine ingrijit, chiar faceam fotografii cu acele locuri. Cred ca prin crearea, plantarea, ingrijirea si intretinerea spatiilor verzi se schimba imaginea unei localitati si mentalitatea locuitorilor ei.


[bookmark: _Toc528238201]2.3.           OBIECTIVELE AFACERII (pot fi nivelul vanzărilor, cota de piaţă, profitul estimat, pregătirea personalului, dividende,  respectul comunităţii) Care sunt obiectivele concrete ale afacerii Dvs. în următorii ani? Ce strategie veţi adopta pentru îndeplinirea lor? 
Pentru a asigura succesul planului de afaceri, trebuie să vă stabiliti obiective clare, convingătoare şi să vă concentraţi toate eforturile pentru atingerea acestora.
Secretul afacerilor reuşite este focalizarea eforturilor şi atragerea resurselor (interne  şi externe) disponibile pentru atingerea ţelului propus! Stabiliti-va obiectivele !
 
	Care sunt obiectivele dumneavostra si  ale afacerii? Ce va doriti sa se intample in urmatorii ani ? 
Sa fie specifice, masurabile, realiste, legate de timp si sa poata fi atinse 


 
	Denumire obiectiv
	Perioada de timp
Anul1/Anul 2/Anul 3
	Numar de realizat
	Activitati principale necesare – se poate complete mai tarziu

	Numar Clienti
	 50/ 150 / 300
	 
	 

	Profit anual sau total
	 500€/5.000€/ 15.000€
	 
	 

	Numar salariati
	 2     / 3          / 4
	 
	 

	Numar produse/servicii
	  4
	 
	 


 
[bookmark: _Toc528238202]2.4.            ACTIVITATI PRINCIPALE NECESARE INFIINTARII AFACERII SI DESFASURARII ACTIVITATILOR
Care sunt activităţile necesare implementarii (de ex. asigurarea spaţiului productiv/comercial prin achiziţie/închiriere, elaborare proiecte tehnice necesare; amenajare spaţiu; achiziţionarea de utilaje, echipament, mobilier; obţinere avize, acorduri, autorizaţii necesare implementării proiectului; recrutare/selecţie/angajare personal suplimentar necesar; instruire personal; acţiuni de promovare a produselor/serviciilor; aprovizionare cu materii prime, materiale, produse finite, mărfuri, asigurarea condiţiilor tehnico-economice, sanitare etc);
	Activitati ce trebuie realizate
	Justificarea necesitatii activitatii. De ce trebuie sa se desfasoare? In care parte a afacerii este necesara

	 Înfiintare firma 
	Este esentiala pentru a desfasura celelalte activitati.

	 Închiriat spatiu, asigurare si avizare spatiu
	 Pasul doi pentru a avea un spatiu de depozitare a utilajelor, a uneltelor si materialelor necesare desfasurarii activitatii si a asigura cu sistem de alarma a bunurilor.

	 Achizitionare utilaje
	 Sunt necesare in desfasurarea  productiei impreuna cu ustensilele si sculele care le detin, sunt necesare in procesul de prestari servicii

	 Promovare afacere
	 Acest lucru se poate face si pe parcursul celorlalte etape, prin anunturi, pliante, reclama in mediul online si tv, pregatirea de pliante
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