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PLAN DE AFACERI 


1.TITLUL FIRMEI SI FORMA JURIDICA

1.Denumirea firmei: HAPPYMODA SRL
2.Reprezentant  legal:NICOLA FLORENTINA CRISTINA
3.Sediul societatii:comuna Cerăt,judetul Dolj,strada Malaica,nr 10
5.Obiectul de activitate,potrivit prevederilor din actul constitutive:principalul obiect de activitate este acela de a oferi posibilitatea achizitionarii de articole vestimentare special create dupa propriile gusturi si dorinte incadrate in codul CAEN 1413 ,CAEN 9529
6.Capital social:200 lei
7.Forta de munca(numar total):2 angajati

2.SCOPUL PLANULUI DE AFACERI
1.Sumar si descrierea firmei
                   Ideea afacerii se refera la infiintarea unui atelier de croitorie in comuna Cerăt,judetul Dolj,ce se afla in mediul rural si care deserveste membrii comunei ,dar si locuitorii din zonele invecinate,deoarece aceasta activitate nu exista in comuna si nici pe o raza de cca. 30 km. fata de comuna Cerăt. Mentionez ca exista spatiul pentru atelierul de croitorie amplasat in cladirea locuinta ,situate in comuna Cerăt ,judetul Dolj.

                     Atelierul va fi amplasat intr-o zona centrala din localitate cu vad comercial  bun si va fi dotat cu sala de croitorie,salon de asteptare(4 scaune),grup sanitar,spatiu pentru depozitarea materialelor,2 cabine de proba.Echipamentele necesare sunt reprezentate de 1 masina  de cusut electrica,masina de surfilat,1 masa de lucru,masa si fier de calcat,manechin,tipare si restul accesoriilor pentru croitorie.
                                
                 a.Obiective: Obiectivul 1 : angajarea a cel putin 2 persoane care sa asigure managementul, precum si realizarea produselor in primul an de functionare
                                         Obiectivul 2: concretizarea unui portofoliu de clienti stabil
                                          Obiectivul 3: cresterea vanzarilor de la an la an

                b.Activitati: Activitatea 1 : amenajarea spatiului intr-un timp cat mai scurt
                                       Activitatea 2: achizitia tuturor echipamentelor necesare desfasurarii activitatii
                                      Activitatea 3: recrutarea personalului
 
                 c.Rezultate: Rezultatul 1:oferirea catre clienti a serviciilor de cea mai buna calitate in domeniul croitoriei
                                          Rezultatul2: cresterea  veniturilor si reinvestirea acestora in primii 3 ani
            
    
                          2.Analiza SWOT a afacerii
· Puncte tari: - accesibilitate oferita de pozitia atelierului in apropierea zonei central
                                       -raport bun calitate pret pentru serviciile oferite
· Puncte slabe:- fiind noua pe piata ,societatea nu are inca o lista de clienti formata
                                              -clientii pot proveni din mediul economic scazut
· Oportunitati:-lipsa existentei in localitate si in imprejurimi a unui atelier de croitorie
                                             -diversificarea  ofertei
                                              -administratia locala incurajeaza afacerile la nivel local
· Amenintari:-modificarile mediului extern(cadrul legislativ,economic,politic,social)
                                       -concurenta directa cu croitorie de acest fel,in cazul in care ar lua fiinta in comuna

3.Politica de resurse umane 
           Conducerea va fi realizata de managerul firmei, care este unicul asociat. Acesta reprezinta societatea fata de autoritatile statului ,in justitie, efectueaza toate actele de administrare si gestionare a societatii,pentru a autoriza actele si operatiunile de gestiune si orice acte de dispozitie. Totodata managerul deschide conturi si poate utilize fondurile financiare ale societatii in numele acesteia.
        Pentru o functionare buna a firmei,personalul necesar este alcatuit din:
-un administrator al firmei
-1 croitoreasa  cu experienta
             Programul de lucru va fi de 8 ore/zi , iar angajatii vor fi remunerati conform prevederilor contractului de munca individual.

4.Descrierea produselor/serviciilor/lucrarilor care fac obiectul afacerii

                    Produsele oferite sunt reprezentate de rochii,fuste,costume deux pieces,pantaloni,paltoane realizate la comanda din materiale  textile atent selectionate pentru cele mai fine gusturi.
                  Atelierul este special conceput pentru a satisface si cele mai mari pretentii in domeniul modei. Fie ca este vorba de o rochie simpla de strada , o rochie eleganta de seara, un costum elegant deux pieces ,atelierul nostru poate construe garderoba la care a visat fiecare femeie pasionata de moda.
                Oferim clientilor un spatiu modern, prietenos, unde se vor putea relaxa, bând un ceai in timp ce isi aleg  modelele, de exemplu. De asemenea, clientul va fi binevenit de fiecare data, cand va dori sa verifice stadiul lucrarilor.

                    Analiza pietei de desfacere si a concurentei

               a.Analiza pietei de desfacere
                      Activitatea de deschidere a unui atelier de croitorie a aparut din necesitatea ,in mediul rural,a unei asemenea unitati  private, de care sa se foloseasca membrii comunitatii rurale ,precum si cei din jurul acesteia. Desi in tara mai sunt croitorii ,in comuna Cerăt,judetul Dolj si in imprejurimi nu exista si de aceea consider ca infiintarea unei societati de acest tip este benefica comunitatii rurale din care face parte.
                         Consider ca,piata este in scadere,dar nu din cauza lipsei cererii,ci mai degraba din cauza lipsei ofertei , a numarului tot mai mic de profesionisti si a promovarii   deficitare a acestei nise, in detrimentul retailului vestimentar. Pentru comparator acesta prezinta avantajul cumpararii pe loc , insa vine si cu multiple probleme: preturile disproportionate,materiale de slaba calitate, tiparele nu intotdeauna   potrivite. In plus,comertul vestimentar de masa prezinta dezavantajul de a urma exclusiv tendintele modei lipsindu-i originalitatea.
                      Prin afacerea noastra dorim sa reinviem placerea de a merge la croitor,sa le oferim clientilor sansa de a imbraca ceva unic si de calitate superioara,totul la pretul corect.

          b.Analiza concurentei
                      Momentan,concurenta este foarte slaba,deoarece nu sunt infiintate alte ateliere de croitorie in localitatea Cerăt,judetul Dolj si nici in zonele din jur pe o distanta de cca. 30 km, iar beneficiile pentru firma noastra sunt mari in acest fel.
                    Firma noastra se va afla in concurenta directa cu ateliere de croitorie de acest fel,in cazul in care ar lua fiinta in comuna.                                   

               5.Strategia de marketing
                        Fiind o afacere care se adreseaza unui segment important de populatie ,publicitatea se va baza pe presa scrisa,publicitatea stradala( recomandabil in locurile frecventate de cat mai  multe persoane tinere),distribuirea de pliante. Se va construi si un site care apoi se va distribui pe retelele de socializare.
               
               6.Informatii financiare    
                       Fondurile necesare pentru inceperea si dezvoltarea afacerii le voi obtine din accesarea unei subventii prin intermediul fondurilor europene nerambursabile.
                   Bugetul primului an de activitate ,pe trimestre,va fi urmatorul:
	
	
	
	
	
	

	                   VENITURI
	TR.1
	TR.2
	TR.3
	TR.4
	TOTAL AN

	  Prestarea de servicii
	4876
	5607
	5190
	6328
	22001

	  Vanzarea produselor
	15980
	18765
	21654
	23450
	79849

	                   CHELTUIELI
	
	
	
	
	

	  Salarii
	6000
	6500
	6500
	7200
	26200

	  Materii prime
	8205
	9500
	9500
	10203
	37408

	  Echipamente
	20120
	0
	0
	0
	20120

	  Utilitati
	3000
	3000
	3000
	3000
	12000

	                 TOTAL
	37325
	19000
	19000
	20403
	95728

	REZULTAT(profit sau pierdere)=VENITURI-CHELTUIELI
	
	
	
	
	6122
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