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FONDUL SOCIAL EUROPEAN

Programul Operational Capital Uman 2014-2020 

Axa prioritara 6: Educatie si competente
Obiectiv tematic 10: Efectuarea de investitii in domeniul educatiei, al formarii si al formarii profesionale in vederea dobandirii de competente si a invatarii pe tot parcursul vietii, cu Prioritatea de investitii 

Prioritatea de investitii 10.iv: “Sporirea relevantei pe piata fortelor de munca a educatiei si a sistemelor de formare, facilitarea tranzitiei de la educatie la piata fortelor de munca si consolidarea formarii si a sistemelor de formare profesionala, precum si a calitatii lor, inclusiv prin mecanisme de anticipare a competentelor, adaptarea programelor de invatamant si instituirea si dezvoltarea unor sisteme de invatare la locul de munca, inclusiv a unor sisteme de invatare duala si programe de ucenicie�
Obiectiv specific 6.13: Cresterea numarului absolventilor de invatamant tertiar universitar si non universitar care isi gasesc un loc de munca urmare a accesului la activitati de invatare la un potential loc de munca/ cercetare/ inovare, cu accent pe sectoarele economice cu potential competitiv identificate conform SNC 2015-2020 si domeniile de specializare inteligenta conform SNCDI
Titlul proiectului: Tineri antreprenori - De la idee la oportunitate
Contract: POCU/829/6/13/141131
Beneficiar: SC IPA SA 

PLAN  DE  AFACERI
TEMA:.Salon de coafură și înfrumusețare corporala .........................

..................................................................

..................................................................
PARTICIPANT (A)

..Gust Andreea ..........................
1. Titlul firmei si forma juridica

Afacerea pe care doresc sa o infiintez are drept scop........

înființarea unui salon de înfrumusețare și remodelare corporala 
Fata de scopul pe care mi l-am propus �Titlul� cel mai potrivit, in ceea ce ma priveste, este:

Îngrijirea parului , pielii și menținerea stării de sănătate 
Forma de organizatie care raspunde intentiilor mele este: 

Prestări servicii -coafura și alte activități de   înfrumusețare cod caen 9202 
Adresa sediului social va fi:.. Municipiul Craiova , Strada Focșani , Nr 56 
Telefon.............................0770853785.............

E-mail..................gust_maria@yahoo.com...

2. Cuprins si capitole

1. Titlul firmei si forma juridica

2. Cuprins si capitole

3. Sumar (scurta introducere)

4. Descrierea firmei (afacerii)

5. Echipa si managementul companiei 

6. Prezentare produs(e) / serviciu (ii) 

7. Analiza pietei
8. Obiective
9. Strategia firmei/afacerii si implementare

10. Informatii financiare 

11. Anexe si alte documente

3. Sumar (scurta introducere)

Organizatia la care m-am gandit va realiza urmatoarele produse (servicii ) de .înfrumusețare ..și întreținere corporala : coafura , epilare ceara , , tratamente faciale , masaj corporal  
Aceste servicii vor fii oferite locuitorilor din Municipiul Craiova , dar și din împrejurimi  de către personalul nostru bine instruit .
In organizarea intreprinderii si pentru obtinerea produselor (serviciilor), vor fi implicate urmatoarele structuri:

-  Gust Andreea  in calitate de fondator și administrator 
Numarul persoane care vor fi angajate ca:

-..1 terapeut maseur 
2 hair stylist 
2  terapeuți cosmetica și remodelare corporala 
Strategia de lansare a intreprinderii cuprinde:

-pozitionarea locației in centrul orașului unde vor fii serviți cu cafea , ceai sau băuturi răcoritoare  ............................................................................................................

-...pachete promoționale pentru clienții fideli .........................................................................................

-..publicarea anunțurilor publicitare pe site ul salonului , dar și realizarea unui catalog de de produse ce va fii pus la dispoziția clienților
4. Descrierea firmei (afacerii)

Ideea mea de afaceri a aparut din..dorința de a oferi oportunitatea de a beneficia de aceste servicii cat mai multe persoane deoarece am observat  că sunt servicii mult căutate și dorite atât de femei cât și de bărbați

Aparatura pe care o voi achiziționa va fi de ultimă generație pentru a oferi clienților noștrii servicii de cea mai buna calitate , iar personalul va fii specializat in domeniu .

Viziunea noastra este de a crea un trend al saloanelor de lux care contribuie la îngrijirea corporală .

Din experiența personală am observat o cerere cat mai mare a acestor servicii și dorința de a fii acordate servicii cat mai profesioniste . 
Oportunitatile de dezvoltare ale afacerii sunt multiple , deoarece o data cu ușoară creștere a veniturilor populației , o parte dintre acestea incep sa fie direcționate către satisfacerea nevoilor de ordin secundar . Printre acestea se numără și cele care contribuie la îngrijirea pielii, parului , menținerea stării de sănătate . 
Pentru inceput vrem sa oferim servicii de tuns /coafura , epilare cu ceara și masaj de relaxare și anticelulitic , urmând că în viitor sa ne extindem spre latura de epilare definitiva cu laser , tratamente faciale diverse tipuri .
   Pornind de la scopul prezentat anterior si tipul de produse și servicii pe care le dorim realizate, clientii intreprinderii noastre vor fi:

.femei și bărbați din mediul urban  cu vârsta cuprinsa intre 16-60 ani care doresc  întreținerea .corporala si faciala și sunt atrași de perfecțiunea și rigurozitatea serviciilor .
5. Echipa si managementul companiei

M-am gandit ca intreprinderea pe care o voi crea sa aiba urmatoarea structura de organizare:

-Functii de conducere 

Conducerea societății este realizată de către patron , respectiv Gust Andreea  care are competențe de terapeut in remodelare corporala. 
-. Personal de specialitate pe fiecare directie/servicii/echipe/sectii

Terapeut maseur care oferă servicii de masaj de relaxare , terapeutic , anticelulitic 
Terapeut remodelare corporala  care oferă servicii de epilare cu ceara , epilare definitiva , tratamente faciale 
Hair stylist care oferă servicii de tuns , coafat , vopsit , tratamente pentru par 
6. Prezentarea produselor si serviciilor

Asa dupa cum am mentionat si in capitolele anterioare produsele/serviciile pe care le vom realiza sunt:

 -.coafura
-epilare  cu ceara tradițională 
-masaj corporal de relaxare , terapeutic  sau anticelulitic 
Produsele/serviciile de mai sus se vor realiza cu ajutorul:

2 scaune ergonomice : 

1 chiuveta coafor

1 canapea 

2 fotolii

1 masa specială masaj 

2 mese epilare corporala 

De asemenea pentru o buna desfășurare a activității , salonul este aprovizionat cu : prosoape , instrumente coafat ( perie , pieptan , foarfeca , clești , ondulator , placa îndreptat par )  , vopsea de par , antioxidant , ceara , aparat încălzit ceara , ulei de corp . 
Din observarea pietei a rezultat ca potentialii clienti sunt interesati de produse cu urmatoarele caracteristici:

-servicii calitative ș accesibile tuturor clienților
-folosirea aparaturii de ultimă generație 

-folosirea produselor profesionale  
7. Analiza pietei

Din observatiile si analizele care le-am facut singur/singura (sau cu ajutorul familiei/prietenilor.......) am putut constata urmatoarele firme concurente pe piata:

1. Firme cu brand cunoscut, cum ar fi:.

	Numele firmei 
	Cifra de afaceri 
	Număr angajați 
	Profit 

	M&M 
	7,3 milioane lei 
	10
	2,1 milioane lei

	PMG ZEN HAIR CUT SRL 
	423.000 lei 
	10
	44.000 lei 


	MARMIS DIRRIBUTION SRL 
	4,2 milioane lei 
	4
	27.000 lei 

	TRUFANI RA.MO.MAR .SRL 
	564.000 lei 
	2
	2.500 lei 

	
	
	
	


Punctele tari ale acestor firme sunt: 
-Flexibilitatea programului 
-Produse profesionale 
-Personal instruit 
Puncte slabe 
-Amplasamentul locației 
Tot din analizele de piata a rezultat si ideea de afaceri pe care doresc sa o pun in practica datorita urmatoarelor oportunitati pe care mi le ofera piata:

      - amplasamentul locației Intr un oraș cu un număr mare de locuitori 
     - cerere în creștere a serviciilor de înfrumusețare și remodelare corporala
     - existența unui personal de munca calificat pentru realizarea serviciilor respective 
..-cunoasterea permanenta a prețurilor pe care le oferă concurenta 
Totodata, pe langa oportunitati, am identificat si constrangeri si riscuri pe care le pot intampina in piata. Acestea sunt:  
-salon nou pe piata 
-reputatia in curs de formare 
............................................................................................................

.............................................................................................................

............................................................................................................

Tot din analiza pietei am mai identificat si alte aspecte de interes pentru mine, cum ar fi:

Poziționarea strategică în centrul orașului pentru un vad cat mai bun , calitatea serviciilor oferite de către personalul nostru bine instruit , folosirea produselor de buna calitate . ........................................................................

...........................................................................................................

...........................................................................................................

............................................................................................................

..........................................................................................................

..........................................................................................................

8. Obiective

Intreprinderea pe care doresc sa o infiintez va avea urmatoarele obiective:

-Urmărim că în următorii 2 ani sa devenim unul din cele mai bune și recomandate centre de înfrumusețare care sa satisfacă nevoile clienților din Municipiul Craiova .Dorim sa satisfacem cele mai sofisticate placeri ale clienților noștrii prin prestarea de servicii diversificate și de cea mai înaltă calitate Intr o atmosfera calda și primitoare creata de personalul nostru profesionist 
- Îmbunătățirea imaginii întreprinderii prin eforturile promoționale care nu urmăresc neapărat creșterea vânzărilor , ci mai ales îmbunătățirea imaginii de ansamblu 
- un circuit de 30 de clienți  pe zi  care vor beneficia de serviciile noastre  oferite momentan , dar care se vor extinde pe parcurs în funcție de cerințele clienților 
- reinvestirea profitului in aparatura de ultimă generație 
............................................................................................

................................................................................................................

................................................................................................................

...............................................................................................................

..........................................................................................................

 (pe termen scurt, pe termen mediu si lung, in raport cu comunitatea, in raport cu posibilitatile de extindere, de diversificare a productiei, de asigurare a calitatii etc.).
9. Strategia firmei/afacerii si implementare

In raport cu situatia pe care am observat-o in piata, voi aplica urmatoarele strategii pentru succesul intreprinderii mele:

- publicitizarea salonului prin împărțirea de flyere cu fotografii din salon , serviciile pe care le prestam , prețul accesibil , calitatea serviciilor 
-servicii de calitate prin mersul la diferite cursuri și workshop uri 
-gama larga de servicii
- personalizarea serviciilor 
-aducerea de noi echipamente de ultimă generație 
-acordarea de vouchere cadou și de pachete promoționale clientelor fidele 
10. Informatii financiare

Fondurile necesare pentru inceperea si dezvoltarea afacerii le voi obtine astfel:

-surse proprii  20000 euro ....................................................................................

-surse fonduri europene 40.000 euro ..............................................................................

(de la familie, de la prieteni, de la parteneri, de la asociati, de la banci, din economiile proprii, din alte surse......)

Capitalul de pornire pentru inceperea afacerii/activitatii va fi de:......60000
euro si el va fi utilizat pentru urmatoarele cheltuieli:

-reconditionarea  spațiului în care se desfășoară activitatea 25000 lei 
2 scaune ergonomice 1000 lei 
1 chiuveta spălat 400 lei 
1 pat special masaj 600 lei 
2 paturi profesional cosmetica 2000 lei 

1 canapea și 2 fotolii   2000 lei 
2 oglinzi 600 lei 
Aparat încălzire ceara  2000 lei 
Ceara 2000 lei 
2 placa par 800 lei 
2 ondulator par 2000 lei 
Cleme , pieptene , fixativ par , produse îngrijire par  2000 lei 
Profitul pe care doresc sa-l obtin in primul an de activitate este de ...100 ........% din capitalul de pornire.

Bugetul primului an de activitate, pe trimestre, va fi urmatorul:

	
	TR.I
	TR.II
	TR.III
	TR.IV
	TOTAL AN

	VENITURI
	180000
	150000
	150000
	180000
	660000

	- din vanzare sericii/produse

	
	
	
	
	

	- din 

	
	
	
	
	

	CHELTUIELI
	106000
	83000
	77000
	115000
	381000

	- cu manopera salarii

	60000
	50000
	50000
	60000
	220000

	- cu materiale

	36.000
	25000
	20000
	25000
	106000

	-cu terti ( subcontractare)
	5000
	5000
	5000
	5000
	20000

	- cu echipamente

	5000
	3000
	2000
	2500
	12500

	· Cu regia firmei
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	

	REZULTAT (profit sau pierdere) =

VENITURI-CHELTUIELI
	74000
	67000
	73000
	65000
	279000


11. Anexe si alte documente

In sustinerea planului meu de afaceri anexez urmatoarele:

................................................................................................................

................................................................................................................

................................................................................................................

...............................................................................................................

...............................................................................................................

.................................................................................................................

................................................................................................................

...............................................................................................................

...............................................................................................................

(fotografii, desene, fise de post, materiale de presa, procese tehnologice etc).
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