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Proiect cofinantat din Fondul Social European prin Programul Operational Capital Uman 2014-2020

Cod apel: POCU/829/6/13/Cresterea numarului absolventilor de invatamant tertiar universitar si non universitar care isi gasesc un loc de munca urmare a accesului la activitati de invatare/ cercetare/ inovare la un potential loc de munca, cu accent pe sectoarele economice cu potential competitiv identificate conform SNC si domeniile de specializare inteligenta conform SNCDI

Componenta 1: Innotech Student
Axa prioritara: Educatie si competente

Titlul proiectului:“Tineri antreprenori - De la idee la oportunitate”
Numele administratorului de grant: SC IPA SA

Cod proiect: 141131
PLAN DE AFACERI

ORGANIZARE DE EVENIMENTE RECREATIVE

Program de formare profesionala

COMPETENTE ANTREPRENORIALE

Proba practica 

Perioada: 22.02.2022 – 04.03.2022
Cursanti: PAVEN ADINA
                NICOLAICIUC DANIELA-TEODORA
· Obiectul de activitate tipul activitatilor finanțate prin proiect, in conformitate cu Lista codurilor CAEN eligibile 
(
activităti de productie:

X
servicii:

Solicitantul  propune prin PA realizarea de activități aferente codului CAEN 9329-Alte activitati recreative si distractive.
Activitatea principala a societatii se va desfasura conform cocului CAEN 9329 – Alte activitati recreative si distractive . 
Aceasta clasa include de asemenea activitatile producatorilor sau organizatorilor de evenimente recreative sau distractive în direct, altele decât cele artistice sau sportive, cu sau fara facilitati.

· Sediul social Rm.Valcea, judetul Valcea
II. SITUAŢIA ECONOMICA INIŢIALĂ A SOLICITANTULUI (DESCRIERE)
Nu s-a mai desfasurat activitate economica.

III. ETAPELE ŞI OBIECTIVELE PENTRU DEZVOLTAREA UNEI ACTIVITATI NEAGRICOLE PENTRU CARE SE SOLICITA SPRIJIN 
Obiectiv obligatoriu de indeplinit



În urma implementării planului de afaceri, serviciile prestate vor fi de minim 20% din valoara primei tranșe de sprijin (fiind propus a fi atins cel târziu înaintea solicitării celei de-a doua tranșe de plată). Indicatorul urmărit pentru atingerea acestui obiectiv este procentul de 22,934  % valoare servicii prestate pana la solicitarea celei de-a doua trase de plata, respectiv 3210,8 euro.  



    Centralizator buget proiect
	
	EURO

	Total proiect 
	20000 

	Transa I 
	14000 

	Transa II 
	6000 

	Obiectiv vanzari 22,934 % 
	3210,8




Analizand piata locala ne propunem sa realizam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։
1.Pachet servicii De baza – presupune realizare aranjament pentru eveniment (nuna, botez, reuniuni diverse, zile de nastere,etc ) ceea ce consta in realizare։ 




- decor intrare – arcada decorativa si bancuta, traversa –covor 

 


- masa festiva  - decor mese cu fata de masa si suport pentru flori






- decor scaune cu huse




-biserica – decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa.

2.Pachet servicii Mediu – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu vesela- consta in asigurarea aranjamentului pentru sala unde se va desfasura evenimentul, pentru biserica, in plus se vor asigura si seturile de farfurii, tacamuri  si pahare.

3.Pachet servicii Premium – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu instalare cort in locatia clientului precum si  seturile de farfurii, tacamuri si pahare – consta in realizarea urmatoarelor servicii։




- instalarea cortului pentru evenimente cu mese si scaune, in locatia clientului




- decor mese cu fata de masa si scaune cu huse




- realizarea decorului interior si exterior cu arcada decorativa si bancuta




- realizare decor intrare biserica cu stalpi decorativi si covor- traversa. 




- farfurii, tacamuri si pahare

Obiective specifice:



Solicitantul a prevazut 3 obiective specifice, ponderile aferente fiecăruia fiind de minimum 20% acestea fiind stabilite pe baza importantei si necesitatii lor in implementarea planului de afaceri propus spre finantare.


Prin acțiunile propuse in planulde afaceri ,solicitantul asigura fezabilitatea proiectului și continuitatea activității după incetarea acordării sprijinului, pe toată perioada de execuție și monitorizare a proiectului.
           Solicitantul își propune realizarea următoarelor obiective specifice pentru ralizarea boiectivului obligatoriu și implementarea Planului de afaceri:

1. Creșterea competitivității activității societății – solicitantul își propune să achiziționeze active tangibile, mijloace fixe si obiecte de inventar necesare pentru asigurarea serviciilor de organizare evenimente, in locatia clientului, fara a asigura mancarea.
2. Dezvoltarea resursei umane – Se va incheia contract de munca pentru norma intreaga, 8 ore/zi, pe perioada nedeterminata, pe toata perioada de implementare si monitorizare a planului de afaceri.
3. Promovarea serviciilor oferite – solicitantul își propune promovarea serviciilor prestate prin pliante publicitare și crearea unei pagini de facebook.

	Nr.crt.
	Obiectiv specific
	Descriere obiectiv specific
	Acțiunile si documentele suport justificative care atesta modalitatea de indeplinire a obiectivului
	Procent aferent obiectivului (se acorda pentru fiecare obiectiv specific asumat)*

	1
	OS 1
Obiectivul specific 1

Creșterea competitivității activității societății prin 

dotarea cu mijloace fixe si obiecte de inventar necesare desfasurarii activitatii pentru organizarea de evenimente
	Achizitia de active tangibile 983 bucati si seturi, din care։
- panou fotovoltaic : 1 achizitie
Actiune prietenoasa cu mediu -promovarea investitiilor care utilizează energia produsă din surse regenerabile
548 bucati reprezentante prin mijloace fixe si obiecte de inventar, ce nu necesita montaj, specifice activitatii ce urmeaza a se desfasura.
434 seturi obiecte de inventar reprezentate de farfurii, tacamuri si pahare.
 Achizitiile asigura prestarea serviciilor conform cod CAEN 9329- organizarea de evenimente recreative – nunta, botez, zile de nastere, etc 

Vor fi achizitionate stricat dotari necesare obiectului de activitate vizat.
Activele propuse a se achzitiona se livreaza de catre furnizor functionale si nu necesita montaj. Acestea asigura decorul in locatia clientului, nu necesita racord la reteua de energie electrica sau la apa. 

Timpul de livrare este estimat intre 30-60 zile de la semnarea contractului cu furnizorul. 
	Achizitia de active tangibile ։
1. panou fotovoltaic – 1 buc.

2. cort pentru evenimente -1buc.

3. mese Pvc -10 buc.

4. scaune Pvc-60 buc.

5. huse pentru scaune-200 buc.

6. esarfe pentru scaune- 200 buc.

7. fete de masa – 25 buc.

8. vaze pentru flori – 20 buc.

9. suport pentru aranjament flori – 20 buc.

10. stalpi ornamentali – 6 buc.

11. arcada ornament – 1 buc.

12. banca ornament- 1 buc.

13. traversa- 1 buc. de 10 mp

14. mocheta pentru cort – 1 buc. de 60 mp in total.
15. farfurii – 34 seturi de cate 6 persoane 
16. tacamuri –furculita,lingura si cutit – 200 seturi( un set contine 1 lingura, 1 cutit, 1 furculita)

17. Pahare de 3 dimensiuni – 200 seturi.( un set contine 3 pahare diverse marimi)

18. masina de spalat rufe – 1buc.

19. fier de calcat -1buc.
Documente suport: contracte de vânzare-cumparare, procese verbale de receptie, procese verbale de punere în funcțiune, certificate de calitate, certificate de conformitate, certificte de garanție, facturi, chitanțe, ordine de plată, documente contabile.
	40 %

	2
	OS 2
Obiectivul specific 2

Dezvoltarea resursei umane 


	Se va angaja o persoana 
	Se va crea un loc de munca pentru o pesoana .Se va incheia contract de munca pentru norma intreaga, 8 ore/zi, pe perioada nedeterminata, pe toata perioada de implementare si monitorizare a planului de afaceri, în vederea desfăşurării activităţii specifice. 
Documente specifice 

Contract de munca, acte contabile.
	35%

	3
	OS 3

Obiectivul specific 3

Promovara serviciilor oferite
	Campanii de promovare a serviciilor
	1. Se vor realiza materiale promoționale- pliante .

2. Se va realiza o pagina de facebook.

Documente suport:

Pliante publicitare

Imagini foto și video. Contract pentru prestări servicii, facturi, ordin de plată, chitanțe, acte contabile,etc.
	25 %

	
	TOTAL
	100%


Descrierea etapelor pentru dezvoltarea activității neagricole

1. Motivarea afacerii 

Evaluarea temeinică și corectă a situației solicitantului, a mediului în care acționează, este indispensabilă pentru fundamentarea corespunzătoare a strategiei de implementare a planului de afaceri. Aceasta presupune ։
· identificarea factorilor care pot influența atingerea obiectivelor propuse
· identificarea modului de contracarare a ameninţărilor şi de atingere ascopului propus
· identificarea poziţiei companiei în relaţia cu competitorii săi
· identificarea şi evaluarea costurilor şi veniturilor corespunzătoare proiectului propus


Oportunitatea investiției în dezvoltarea viitoarei afaceri este dată și de următoarele aspecte։
· valoarea adăugată a proiectului ce conduce la rezultate suplimentare prin achizitiile realizate.
· analiza pieței acestor servicii aflată în creștere, pecum și necesitatea pentru confort, concretizate intr-un număr mare de clienți cu impact     direct în creșterea cifrei de afaceri și în îmbunătățirea și dezvoltarea activității.
Avantaje obținute de societate prin implementarea proiectului
Se poate estima că prin activitatea desfășurată prin implementarea proiectului, se vor aduce câteva avantaje competitive deloc de neglijat în cadrul firmei, și anume:
1. avantaje tehnice

-achizitia de active tangibile necesare pentru organizarea de evenimente conform codului CAEN 9329 

-calitatea superioara a serviciilor oferite
2. avantaje tactice (cu efecte obținute pe termen scurt) 

-   posibilitatea de a asigura servicii diversificate, de a organiza evenimente in functie de solicitarile clientilor

- asigurarea unor servicii de calitate

3. avantaje strategice (cu efecte pe termen lung)

-   creșterea competitivității pe piața locală-   îmbunătățirea imaginii firmei

-   dezvoltarea accelerată și sustenabilă a întreprinderii.
Serviciile prestate in urma implementarii planului de afaceri 



In urma discutiilor cu clientii, prin identificarea nevoilor acestora, se urmareste oferirea unor servicii de calitate, in functie de necesitatile acestora.


Analizand piata locala ne propunem sa realizam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։
1.Pachet servicii De baza – presupune realizare aranjament pentru eveniment (nuna, botez, reuniuni diverse, zile de nastere, etc ) ceea ce consta in realizare։ 




- decor intrare – arcada decorativa si bancuta, traversa –covor 
 


- masa festiva  - decor mese cu fata de masa si suport pentru flori






- decor scaune cu huse




-biserica – decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa.

2.Pachet servicii Mediu – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu vesela- consta in asigurarea aranjamentului pentru sala unde se va desfasura evenimentul, pentru biserica, in plus se vor asigura si seturile de farfurii, tacamuri  si pahare.

3.Pachet servicii Premium – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu instalare cort in locatia clientului precum si  seturile de farfurii, tacamuri si pahare – consta in realizarea urmatoarelor servicii։




- instalarea cortului pentru evenimente cu mese si scaune, in locatia clientului




- decor mese cu fata de masa si scaune cu huse




- realizarea decorului interior si exterior cu arcada decorativa si bancuta




- realizare decor intrare biserica cu stalpi decorativi si covor- traversa. 




- farfurii, tacamuri si pahare

Serviciile prestate se realizeaza in locatia clientului, fara asigurare mancare.
Ne vom axa pe organizarea evenimentelor de pana la 200 de persoane, in locatia clientului.
Se doreste achizitionarea unui cort pentru 60 persoane cu 10 mese si cate 6 scaune la o masa, cu care ne vom deplasa in locatia dorita de catre client.Se va utiliza pentru evenimentele mici si medii cu pana la 60 persoane.

In ultimul timp exista o tendinta noua pe piata organizarii de evenimente, respectiv de a alege o locatie in aer liber.Tocmai de aceea consideram ca noul cort ce se va achizitiona in cadrul proiectului va satisface necesitatile clientilor nostri.
Vom achizitiona un panou fotovoltaic cu ajutorul caruia se va asigura iluminatul in locatia respectiva, in interiorul si exteriorul cortului.



Pentru prestara serviciilor se vor realiza urmatoarele activitati։

1. contactare prin apel telefonic,mail sau direct la firma – clientii interesati solicita informatii despre serviciile noastre si se stabileste o intalnire pentru discutii in vederea organizarii viitorului eveniment

2. stabilire date despre eveniment – in cadrul intalnirii, se primesc informatii despre tipul evenimentului,data, numarul de persoane, locatia desfasurarii evenimentului, tipul serviciilor dorite, pretul serviciilor prestate, etc

3. confirmare rezervare –se primeste confirmarea si data certa pentru organizarea evenimentului

4. preluare comanda- semnare contract

5. confirmarea finala cu 24 ore inaintea evenimentului – pentru siguranta organizarii evenimentului, clientul ne va confirma data certa pentru organizare

6. pregatirea evenimentului – in urma discutiilor anterioare, respectand solicitarile clientilor se incepe pregatirea efectiva a evenimentului, ce consta in ։
· in cazul evenimentelor organizate in locatia clientului,fara cort de evenimente, se spala si se calca  fetele de masa, husele pentru scaune

· se curata traversele pentru intrarea in sala de evenimente si la biserica unde are loc cununia religoasa sau botezul

· se curata si se verifica starea de functionare a arcadelor, stalpilor decorativi, a bancutei.

· se instaleaza cortul pentru evenimente in locatia clientului-pentru evenimentele unde s-a solicitat acest lucru. 

· se monteaza panoul fotovoltaic langa cortul pentru evenimente si se asigura iluminatul interior si exterior.

· se instaleaza mesele si scaunele in interiorul cortului pentru evenimente , maxim 10 mese a cate 6 scaune fiecare

· se realizeaza decorarea salii de evenimente sau a cortului epntru evenimente, respectiv ։









- se aseaja fetele de masa









- se imbraca scaunele cu huse









- se pozitioneaza suportul pentru flori pe fiecare masa









- se aranjeaza vazele pentru flori






-se aseaza pe mese farfuriile, paharele, tacamurile, in functie de solicitari

· se realizeaza decorul pentru intrarea in sala de evenimente, respectiv։









- se aseaza traversa









-se instaleaza arcada decorativa









-se instaleaza stalpii decorativi

· se realizeaza decorul pentru intrara in biserica unde are loc cununia religioasa sau botezul, respectiv ։









-se aseaza traversa 









-se monteaza stalpii decorativi

7. desfasurarea evenimentului

8. eliderarea locatiei la finalul evenimentului – se strang decorurile-stalpi decorativi, bancuta, traverse, huse scaune, fete de masa, vesela, tacamuri








            - se demonteaza cortul pentru evenimente








            -se demonteaza panoul fotovoltaic









-curatirea,spalara,dezinfectarea obiectelor,miloacelor fixe utilizate 


9. facturarea serviciilor prestate – se facturaza serviciile prestate conform contarctului. 

10. feedback client - opinia clientilor este foarte importanta pentru afacerea noastra. Pentru a ramane in topul preferintelor, trebuie sa pastram clientii fericiti si multumiti de calitatea serviciilor oferite. Chestionarea acestora ne ajuta sa masuram si sa imbunatatim nivelul satisfactiei, sa identificam  care sunt lucrurile care ii nemultumesc, sa-i mentii aproape de business-ul nostru si sa le solicitam opinia cu privire la modalitatea prin care putem sa ne imbunatatim activitatea.
De aceea, la finalul evenimentului, prin cateva intrebari adresate clientilor, vom incerca sa evaluam activitatea desfasurata.
2. Analiza pieței pe care activează/va activa întreprinderea în contextul dezvoltării afacerii.
· Descrierea ofertei și a cererii (concurența, clienți existenți/potențiali, beneficiarii finali ai produsului/serviciului – dacă aceștia diferă de clienții descriși), 
Piata serviciilor oferite

La nivel national - Din 2013 până în prezent, piaţa de evenimente se revitalizează şi creşte exponenţial. Apar noi tehnologii, noi echipamente şi noi servicii ce au ridicat foarte mult calitatea evenimentelor: arhitectura şi designul de eveniment – servicii specializate de management de eveniment, videografia, materiale promoţionale inovative, sonorizări şi lumini cu aparatură de ultima generaţie, meniuri şi cocktailuri extravagante, decoraţiuni, aranjamente florale şi accesorii de cea mai bună calitate şi cele mai fine texturi.
La nivel european- Industria de evenimente generează miliarde de euro anual, ţările cu cele mai mari reuşite fiind Germania, cu 65 miliarde euro înregistraţi în anul 2015, şi Marea Britanie, cu 50 miliarde de euro. Conform Asociaţiei Profesioniştilor din Industria de Evenimente din România (APIER), ţara noastră este pe locul 26 din 35 de ţări la nivel european pe segmentul organizării de evenimente şi a înregistrat în anul 2015 venituri de 350 milioane de euro. Suma este considerată a reprezenta doar 80-85% din realul veniturilor din industrie, România confruntându-se cu un grad crescut de evaziune fiscală la acest capitol.


Clienti potentiali



In functie de evenimentul organizat, clientii se structureaza astfel ։

· pentru nunti – reprezinta segmentul reprezentativ, sunt persoane cu varsta medie intre 20 – 35 ani
· pentru botezuri – persoane cu varsta medie intre 35 – 40 ani
· pentru diverse evenimente precum zile festive, diverse petreceri – segmentul tinta privind varsta este nelimitat, putand apela la serviciile noastre orice persoana.















In functie de tipul beneficiarilor de servicii , sunt ։ 
· beneficiarii direcţi sunt cei care vor resimţi direct efectele implementării acestui proiect, locuitorii judetul Valcea, persoane de toate varstele si categoriile sociale.

· beneficiarii indirecţi sunt cei care vor beneficia de efectul implementării proiectului în calitate de beneficiari colaterali, respectiv  furnizorii de diferite materiale necesare desfășurării activității . 
Ne adresam tuturor categoriilor sociale cu venituri medii si peste medie. 
In functie de solicitarile clientilor se vor identifica atent necesitatile acestora si se vor oferi serviciile dorite.

Segmentarea pieţei
	Analiza pieţei

	Clienţi potenţiali

	Procent 

	Clienti din judetul Valcea
	70 %

	Clienti din zona Rm.Valcea
	30 %

	Total
	100%


Concurenta


La nivelul judetului Valcea, conform cod CAEN 9329, functioneaza un numar de 36 agenti economici,  cu o cifra de afaceri de 4,1 milioane lei, un numar de 40 angajati si un profit de 1,9 milioane lei, la nivelul anului 2018, conform date www.topfirme.ro.

	nr.crt
	denumire firma
	Localitate
	cifra de afaceri 
	profit 
	Numar salariati

	1
	SC Felimar Com SRL
	Rm.Valcea
	618523
	51539
	2

	2
	SC Camelot SPA SRL
	Calimanesti
	503190
	379033
	3

	3
	SC Gamezone Caffee SRL
	Rm.Valcea
	467885
	31297
	1

	4
	SC Ancuflor SRL
	Rm.Valcea
	384925
	8070
	10

	5
	SC SKY Crew SRL
	Dragasani
	300000
	295262
	0


· Descrierea pe scurt a politicilor privind: 

· produsul: 


Activitatea principala a societatii se va desfasura conform cocului CAEN 9329 – Alte activitati recreative si distractive .


Aceasta clasa include de asemenea activitatile producatorilor sau organizatorilor de evenimente recreative sau distractive în direct, altele decât cele artistice sau sportive, cu sau fara facilitati.



Pentru realizarea veniturilor estimate vom organiza evenimente precum nunti,botezuri, zile de nastere, diverse evenimente. Aceasta consta in deplasarea in locatia clientului si realizarea decorului solicitat. De asemenea ne dorim achizitionarea unui cort pentru  60 de persoane pentru organizarea unor evenimente de dimensiuni mici si medii. Nu oferim servicii de catering.




In urma discutiilor cu clientii, prin identificarea nevoilor acestora, se urmareste oferirea unor servicii de calitate, in functie de necesitatile acestora.



Analizand piata locala ne propunem sa realizam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։
1.Pachet servicii De baza – presupune realizare aranjament pentru eveniment (nuna, botez, reuniuni diverse, zile de nastere, etc ) ceea ce consta in realizare։ 




- decor intrare – arcada decorativa si bancuta, traversa –covor 

 


- masa festiva  - decor mese cu fata de masa si suport pentru flori






- decor scaune cu huse




-biserica – decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa.

2.Pachet servicii Mediu – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu vesela- consta in asigurarea aranjamentului pentru sala unde se va desfasura evenimentul, pentru biserica, in plus se vor asigura si seturile de farfurii, tacamuri  si pahare.

3.Pachet servicii Premium – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu instalare cort in locatia clientului precum si  seturile de farfurii, tacamuri si pahare – consta in realizarea urmatoarelor servicii։




- instalarea cortului pentru evenimente cu mese si scaune, in locatia clientului




- decor mese cu fata de masa si scaune cu huse




- realizarea decorului interior si exterior cu arcada decorativa si bancuta




- realizare decor intrare biserica cu stalpi decorativi si covor- traversa. 




- farfurii, tacamuri si pahare

Pentru viitorul apropiat ne-am propus implementarea unei strategii de marketing care să răspundă în sens pozitiv atât necesităţii asigurării unei continuităţi a relaţiilor de afaceri, respectiv fidelizării clienţilor existenţi, cât şi dorinţei de modificare în sens ascendent a cotei de piaţă prin atragerea de noi clienţi.
În vederea realizării acestor deziderate, societatea va proceda în continuare la luarea de măsuri privind:
· implementarea cu succes a politicii de produs. Achizitiile de active tangibile pe care le vom achizitiona pentru implementarea planului de afaceri, ne vor ajuta sa realizam servicii de calitate si sa raspundem unor tendinte si exigente mereu in schimbare in ceea ce priveste organizarea de evenimente. De fapt, prima condiţie şi cu ponderea cea mai mare în realizarea dezideratului promovării vânzărilor îl reprezintă livrarea de servicii competitive care sa satisfaca pe deplin . Urmare acestui fapt, clienţii multumiti vor aduce alti potentiali clienti.
· orientarea spre o piata de nisa de a organiza evenimente mici, pana la 60 persoane, in cort, in aer liber.
· menţinerea unor preţuri competitive, intentionam sa oferim servicii la preturi medii dar fara a face rabat de la calitatea serviciilor.


Implementarea acestor măsuri va permite societăţii să-şi creeze o reputaţie bună şi un nume respectat, fapt care va conduce la atragerea de noi clienţi, fără a se apela în mod deosebit la politici agresive de penetrare a noilor pieţe prin practicarea de reduceri de preţ. 
· prețul: se referă la procesul de stabilire a prețului pentru serviciile prestate.


Solicitantul doreşte să îşi sporească notorietatea pe piaţa de profil şi din acest motiv politica de preţ joacă un rol important.


Obiectivele politicii de preţ sunt acelea de creştere a cotei de piaţă şi de consolidare a imaginii şi de aceea se vor practica şi preţuri promoţionale. Se va stabili un preţ de pătrundere pe piață, mai scăzut decât concurenţa pe aceleaşi tipuri de produse pentru a crea un avantaj strategic. În faza de lansare, lipsa notorietăţii va fi compensată în primul rând prin preţul sub nivelul concurenţei și nu în ultimul rând de calitatea produselor oferite. 
In stabilirea pretului se va tine in primul rand cont de:

1) factorii interni: costul serviciului si marja de profit urmarita

2) factorii externi: cererea de servicii de pe piata, nivelul concurentei, preturile pe care clientii sunt dispusi sa le accepte.


Analizand piata locala ne propunem sa realizam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։
1.Pachet servicii De baza – presupune realizare aranjament pentru eveniment (nuna, botez, reuniuni diverse, zile de nastere, etc ) ceea ce consta in realizare։ 




- decor intrare – arcada decorativa si bancuta, traversa –covor 

 


- masa festiva  - decor mese cu fata de masa si suport pentru flori






- decor scaune cu huse




-biserica – decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa.

2.Pachet servicii Mediu – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu vesela- consta in asigurarea aranjamentului pentru sala unde se va desfasura evenimentul, pentru biserica, in plus se vor asigura si seturile de farfurii, tacamuri  si pahare.

3.Pachet servicii Premium – presupune realizare aranjament pentru eveniment cu instalare cort in locatia clientului precum si  seturile de farfurii, tacamuri si pahare – consta in realizarea urmatoarelor servicii։




- instalarea cortului pentru evenimente cu mese si scaune, in locatia clientului




- decor mese cu fata de masa si scaune cu huse




- realizarea decorului interior si exterior cu arcada decorativa si bancuta




- realizare decor intrare biserica cu stalpi decorativi si covor- traversa. 




- farfurii, tacamuri si pahare



Serviciile prestate se realizeaza in locatia clientului, fara asigurare mancare.


In stabilirea pretului pe eveniment se va lua in calcul pretul pe persoana pentru serviciile prestate. Astfel, s-au estimat urmatoarele actvitati ։






Deviz estimativ pret / persoana / eveniment – Pachet servicii De baza
	Nr.crt
	Tip serviciu / activitate
	Pret / lei

	1
	Realizare decor intrare in sala de evenimente prin instalare arcada decorativa, bancuta si traversa-covor
	2

	2
	Realizare decor masa festiva prin decor mese cu fata de masa si suport pentru flori, decor scaune cu huse
	4

	3
	Realizare decor biserica prin decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa
	2

	Pret Total
	8






Deviz estimativ pret / persoana / eveniment – Pachet servicii Mediu
	Nr.crt
	Tip serviciu / activitate
	Pret / lei

	1
	Realizare decor intrare in sala de evenimente prin instalare arcada decorativa, bancuta si traversa-covor
	2

	2
	Realizare decor masa festiva prin decor mese cu fata de masa si suport pentru flori, decor scaune cu huse
	4

	3
	Realizare decor biserica prin decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa
	2

	4
	Farfurii, tacamuri si pahare
	2

	Pret Total
	10






Deviz estimativ pret / persoana / eveniment – Pachet servicii Premium
	Nr.crt
	Tip serviciu / activitate
	Pret / lei

	1
	Realizare decor intrare in sala de evenimente prin instalare arcada decorativa, bancuta si traversa-covor
	2

	2
	Realizare decor masa festiva prin decor mese cu fata de masa si suport pentru flori, decor scaune cu huse
	4

	3
	Realizare decor biserica prin decor intrare cu stalpi ornamentali si covor-traversa
	2

	4
	Farfurii, tacamuri si pahare
	2

	5
	Instalarea cortului pentru evenimente cu mese si scaune, in locatia clientului
	2

	Pret Total
	12


· promovarea: Include reclama, relațiile publice, publicitatea și vânzările personale și se referă la diferite metode de promovare a unui produs, brand sau companie.

Promovarea cuprinde acţiuni cu orizonturi de  timp diferite:

- se referă atât la obiective curente de vânzări, dar şi la orientări pe termene mai lungi;  

- cuprinde acţiuni bine determinate în spaţiu, adică se referă la un segment sau la număr redus de segmente; 

- promovarea urmăreşte materializarea în efecte măsurabile.

Rolul promovării 

Plecând de la caracterul complex al componentelor politicii de promovare şi de la obiectivele de marketing urmărite, această activitate trebuie să răspundă unor cerinţe ։ 

1. furnizarea de informaţii către cumpărător despre servicii 

2. stimularea cererii prin accelerarea conştientizării unor nevoi, cultivării unor dornţe şi aspiraţii. 

3. combaterea informaţiilor nefavorabile, răspândite mai ales prin zvonuri şi care pot dăuna imaginii firmei.  

4. atenuarea fluctuaţiilor cererii, situaţie înregistrată mai ales în extrasezon.



Publicitatea reprezinta cea mai vizibila forma de comunicație a firmei cu clienții potențiali pe care societatea poate să o utilizeze, cuprinzând totalitatea acțiunilor care au ca scop prezentarea indirectă a unui mesaj în legatură cu serviciu oferit.

Relațiile publice reprezintă o alta tehnică de promovare în masa a  serviciilor pe care firma o poate utiliza, și presupune stabilirea unor relații bune cu diferite organisme publice, prin obtinerea unei publicitati favorabile din partea acestora, crearea unei "imagini de firma" corespunzatoare și preîntâmpinarea sau dezmintirea zvonurilor și a știrilor nefavorabile.


Mijloacele de comunicare ale societatii:

- societatea va face  pliante publicitare, pentru a-si face intrarea pe piata

- societatea  va tine potentialii clientii la curent cu privire la oferta sa de servicii prin telefon, e-mail.

Promovarea si vanzarea online



Societatea va pune accent pe promovarea online, isi va crea pagina pe facebook, astfel incat sa-si poata prezenta serviciile si prin intermediul internetului.


Scopul promovării și comunicării este:





- de a crește cifra de afceri















- de a crea o imagine favorabilă a societății













- de a informa clienții existenți și potențiali.













· vanzare/desfacere cu amănuntul sau prestarea serviciului 


Analizand piata locala ne propunem sa realizam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։



1.Pachet servicii De baza, la 8 lei / persoana 



2.Pachet servicii Mediu , la 10 lei/ persoana


3.Pachet servicii Premium, la 12 lei/ persoana 



Serviciile prestate se realizeaza in locatia clientului, fara a asigura mancarea.


Ne vom axa pe organizarea urmatoarelor evenimente ։

1. evenimente de pana la 200 de persoane, in locatia clientului

2. evenimente medii si mici de pana la 60 persoane, in cort, in locatia clientului. 



Se doreste achizitionarea unui cort pentru 60 persoane cu 10 mese si cate 6 scaune la o masa, cu care ne vom deplasa in locatia dorita de catre client.Se va utiliza pentru evenimentele mici si medii cu pana la 60 persoane.



Având în vedere că solicitantul se adresează unui segment de piață unde nu există firme concurente, modul în care se procedează pentru ca serviciile să ajungă la utilizatorul final este esențial pentru dezvoltarea afacerii. Metodele de vânzare ce se intenționează a se aplica în urma aplicării proiectului sunt:




- prin marketingul direct, calitatea serviciilor vor reprezenta o carte de vizita pentru vanzarea lor. Un client multumit va aduce alti 10 clienti.





- prin intermediul, pliantelor si brosurilor publicitare ce se vor raliza in cadrul proiectului


- prin intermediul paginii pe facebook

· client


In functie de evenimentul organizat, clientii se structureaza astfel ։

· pentru nunti – reprezinta segmentul reprezentativ, sunt persoane cu varsta medie intre 20 – 35 ani
· pentru botezuri – persoane cu varsta medie intre 35 – 40 ani
· pentru diverse evenimente precum zile festive, diverse petreceri – segmentul tinta privind varsta este nelimitat, putand apela la serviciile noastre orice persoana, femei si barbati, persoane fizice, familii cu copii.
















Ne adresam tuturor categoriilor sociale cu venituri medii si peste medie. 

In functie de solicitarile clientilor se vor identifica atent necesitatile acestora si se vor oferi serviciile dorite.

· Descrierea fluxului afacerii (aprovizionare materie prima, furnizori,echipamente si utilaje necesare, desfacere, clienti). 


            Aprovizionare cu materie prima

Pentru desfasurarea activitatii, solicitantul se va aproviziona cu materie prima reprezentata de ։


-materiale consumabile necesare desfasurarii activitatii ։hartie, capse, sfoara etc

-solutii si materiele pentru curatire si dezinfectare։ detergenti, lavete, dezinfectant, etc
 

Potențialii furnizori sunt reprezentați de ։


-distribuitori și producători de materiale consumabile ։ hartie, capse, sfoara etc


-distribuitori si producatori de materiale, mijloace fixe si obiecte de inventar pe care intentionam sa le achizitionam, precum panou fotovoltaic, cort de evenimente, mese si scaune din Pvc, fete de masa si huse pentru scaune, articole pentru decor-vaze, arcade,banca, etc, 


- furnizori de electrocasnice ։ pentru masina de spalat si fier de calcat

- furnizori si producatori articole menaj ։ pentru farfurii,pahare, tacamuri.


-distribuitori de utilități- energie electrică,apa, etc

	POTENŢIALII FURNIZORI AI SOLICITANTULUI

	Nr.crt
	Denumire furnizor de 

materii prime/materiale auxiliare
	Produse/servicii oferite 
	% din materii prime/materiale auxiliare

	1
	distribuitori și producători de materiale consumabile - Firme producătoare și distribuitori autorizați din Rm.Vâlcea și din țară
EMAG, etc
	hartie, capse, sfoara etc
	5%

	2
	distribuitori si producatori de materiale, mijloace fixe si obiecte de inventar - Firme producătoare și distribuitori autorizați din Rm.Vâlcea și din țară
SC Uncle Sam, Dedeman,EMAG,etc
	Panou fotovoltaic, cort de evenimente, mese si scaune din Pvc, fete de masa si huse pentru scaune, articole pentru decor-vaze, arcade,banca, etc

	65%

	3
	furnizori de electrocasnice - Firme producătoare și distribuitori autorizați din Rm.Vâlcea și din țară
Altex, Dedeman
	pentru masina de spalat si fier de calcat
	5%

	4
	furnizori si producatori articole menaj- Firme producătoare și distribuitori autorizați din Rm.Vâlcea și din țară-

 Auchan, Dedeman, Metro,etc 
	pentru farfurii,pahare, tacamuri
	20%

	5
	distribuitori de utilități - SC Enel, SC Remat SA, SC Urban SA, etc firme specializate din județul Vâlcea și din țară
	energie electrică,apa, etc
	5%





Se vor achizitiona urmatoarele active tangibile, mijloace fixe si obiecte de inventar ։
	nr.crt
	denumire achizitii 
	unitate masura/set/ buc.
	numar
	pret estimat / lei / buc/set
	Total / lei
	Total / euro

	1
	panou fotovoltaic 
	buc
	1
	1200
	1200
	248.16

	2
	cort pentru evenimente mici ( 60 persoane )
	buc
	1
	3500
	3500
	723.81

	3
	mese Pvc 
	buc
	10
	130
	1300
	268.85

	4
	scaune Pvc
	buc
	60
	90
	5400
	1116.74

	5
	huse pentru scaune
	buc
	200
	15
	3000
	620.41

	6
	esarfe pentru scaune
	buc
	200
	2
	400
	82.72

	7
	fete de masa 
	buc
	25
	60
	1500
	310.21

	8
	vaze pentru flori 
	buc
	20
	20
	400
	82.72

	9
	suport pentru aranjament flori 
	buc
	20
	40
	800
	165.44

	10
	stalpi ornamentali 
	buc
	6
	120
	720
	148.90

	11
	arcada ornament 
	buc
	1
	300
	300
	62.04

	12
	banca ornament
	buc
	1
	200
	200
	41.36

	13
	traversa 1 buc. de 10 mpx25 lei/mp
	buc
	1
	250
	250
	51.70

	14
	mocheta pentru cort 3 buc.de 60 mpx20 lei/mp
	buc
	1
	1200
	1200
	248.16

	15
	farfurii 34 seturi de 6 persoane
	set
	34
	80
	2720
	562.51

	16
	tacamuri 200 seturi ( lingura+cutit+furculita)
	set
	200
	4
	800
	165.44

	17
	Pahare de 3 dimensiuni 200 seturi (un set contine 3 pahare diverse marimi
	set
	200
	6
	1200
	248.16

	18
	masina de spalat 
	buc
	1
	1300
	1300
	268.85

	19
	fier de calcat 
	buc
	1
	200
	200
	41.36

	Total
	983
	 
	26390
	5457.55




Desfacerea



Pentru realizarea veniturilor estimate, ne propunem sa comercializam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։



1.Pachet servicii De baza, la 8 lei / persoana 



2.Pachet servicii Mediu , la 10 lei/ persoana


3.Pachet servicii Premium, la 12 lei/ persoana 



Serviciile prestate se realizeaza in locatia clientului, fara a asigura mancarea.


Ne vom axa pe organizarea urmatoarelor evenimente ։

1. evenimente de pana la 200 de persoane, in locatia clientului

2. evenimente medii si mici de pana la 60 persoane, in cort, in locatia clientului. 



Fiecare eveniment organizat se va factura in functie de numarul de persoane prezente si de tipul de servicii prestate, in functie de solicitarile clientilor.

	POTENŢIALII CLIENŢI AI SOLICITANTULUI

	Nr.crt
	Client 
(Denumire şi adresa)
	Valoare

(Lei)
	% din vânzări

	1
	Clienti persoane fizice 
	10868,2
	70 %

	2
	Clienti persoane fizice 
	4657,8
	30 %

	Total
	15526,0
	100 %


· Descrierea resurselor: umane, materiale, financiare 



Persoanele implicate in organizarea de evenimente sociale oferind servicii de amenajare si decor, sunt ։


- administratorul firmei, unic asociat.



- se va angaja o persoana , cu contract de munca, cu norma de 8 ore/zi, pe perioada nedeterminata, 
	Forța de munca

	Personal
	Specialitate/ Meseria
	Nr. angajați
	Permanenți/sezonieri

Nr.

	1. muncitor
	calificat
	1
	1

	Total, din care:
	
	1
	1

	                        - permanenti
	
	1
	1

	                        - sezonieri
	
	0
	0


Resurse materiale
În urma finanțării proiectului, solicitantul achizitiona active tangibile necesare desfasurarii activitatii, astfel :

	Nr Crt
	Achizitii ce urmeaza a se realiza in cadrul proiectului
	Nr./buc./ set
	Caracteristici
	Utilitate in cadrul proiectului
	Valoare              EURO

	1
	Panou fotovoltaic
	1 buc.
	permite producerea electricitatii prin panouri solare fotovoltaice pentru consum propriu, independent de furnizorii externi de energie electrica.
-Sistem de sustinere din aluminiu, 
-invertor fotovoltaic                                 
-acumulatori                                           
 -tablou protectii AC/DC complet echipat
	Asigura iluminatul pentru diverse evenimente sociale organizate in aer liber, in cort pentru evenimente
	248.16

	2
	cort pentru evenimente mici ( 60 persoane )
	1 buc.
	Cort pentru evenimente din diverse materiele, pentru un numar de maxim 60 persoane
	Necesare pentru organizarea de evenimente sociale in locatia clientului
	723.81

	3
	mese Pvc 
	10 buc.
	 Materiel – Pvc ,  pliabila, usor de montat
	
	268.85

	4
	scaune Pvc
	60 buc.
	Material –Pvc, usor de transportat si de depozitat


	
	1116.74

	5
	huse pentru scaune
	200 buc.
	Confectionate din diverse material si culori, adaptabila pe tipul de scaun
	Pentru aranjarea meselor si a scaunelelor in sala de eveniment sau in cortul pentru evenimente
	620.41

	6
	esarfe pentru scaune
	200 buc.
	Din diverse materiale si culori
	
	82.72

	7
	fete de masa 
	25 buc.
	Din materiale diverse, usor de spalat si de intretinut
	
	310.21

	8
	vaze pentru flori 
	20 buc.
	Din diverse material, diverse dimensiuni, usor de intretinut
	se aseaza pe mese si in sala de evenimente si constituie suport pentru aranjamentul floral al clientului
	82.72

	9
	suport pentru aranjament flori 
	20 buc.
	Confectionati din diverse material, cu desing variat.
	
	165.44

	10
	stalpi ornamentali 
	6 buc.
	Confectionate din diverse materiale, dimensiuni si forma diverse.
	Se instaleaza la intrarea in sala de evenimente sau a cortului de evenimente, la intrarea in biserica
	148.90

	11
	arcada ornament 
	1 buc.
	
	
	62.04

	12
	banca ornament
	1 buc.
	
	
	41.36

	13
	traversa 1 buc. de 10 mpx25 lei/mp
	1 buc.
	Din material usor de intretinut si de curatat
	Decor  pentru intrarea in sala de evenimente si pentru intrarea in biserica
	51.70

	14
	mocheta pentru cort 3 buc.de 60 mpx20 lei/mp
	1 buc.
	
	Se instaleaza in cortul pentru evenimente 
	248.16

	15
	farfurii 34 seturi de 6 persoane
	34 set
	Set de 3 piese / persoana.Fabricat din portelan. Diverse forme si dimensiuni
	Se livreaza in functie de numarul de persoane participante la eveniment
	562.51

	16
	tacamuri 200 seturi ( lingura+cutit+furculita)
	200 set
	Din inox inoxidabil
	
	165.44

	17
	Pahare de 3 dimensiuni 200 seturi (un set contine 3 pahare diverse marimi
	200 set
	Pahare din sticla, de trei dimensiuni, cate 3 pahare / persoana
	
	248.16

	18
	masina de spalat 
	1 buc.
	Masina automata de spalat rufe, capacitate 5 kg.



	Este necesara pentru spalarea fetelor de masa si a huselor pentru scaune si a esarfelor.Acestea se spala dupa fiecare utilizare.
	268.85

	19
	fier de calcat 
	1 buc.
	Talpa ceramica. Asigura distribuirea egala a caldurii. Delicata pe toate materialele.

Jet puternic de aburi. Usor de folosit
Rezervor de apa. Reumplere usoara.

Sistem anti-calcar. Reduce impactul cauzat de calcar eliminand particulele mari.
	Necesar pentru a calca fetele de masa, husele pentru scaune si a esarfelor
	41.36

	TOTAL
	983
	
	
	5457.55


· Scurta descriere a derularii activităților pentru implementarea PA;

Pentru implementarea planului de afaceri solicitantul va realiza urmatoarele achizitii necesare desfasurarii activitatii ։
	nr.crt
	denumire achizitii 
	unitate masura/set/ buc.
	numar
	pret estimat / lei / buc/set
	Total / lei
	Total / euro

	1
	panou fotovoltaic 
	buc
	1
	1200
	1200
	248.16

	2
	cort pentru evenimente mici ( 60 persoane )
	buc
	1
	3500
	3500
	723.81

	3
	mese Pvc 
	buc
	10
	130
	1300
	268.85

	4
	scaune Pvc
	buc
	60
	90
	5400
	1116.74

	5
	huse pentru scaune
	buc
	200
	15
	3000
	620.41

	6
	esarfe pentru scaune
	buc
	200
	2
	400
	82.72

	7
	fete de masa 
	buc
	25
	60
	1500
	310.21

	8
	vaze pentru flori 
	buc
	20
	20
	400
	82.72

	9
	suport pentru aranjament flori 
	buc
	20
	40
	800
	165.44

	10
	stalpi ornamentali 
	buc
	6
	120
	720
	148.90

	11
	arcada ornament 
	buc
	1
	300
	300
	62.04

	12
	banca ornament
	buc
	1
	200
	200
	41.36

	13
	traversa 1 buc. de 10 mpx25 lei/mp
	buc
	1
	250
	250
	51.70

	14
	mocheta pentru cort 3 buc.de 60 mpx20 lei/mp
	buc
	1
	1200
	1200
	248.16

	15
	farfurii 34 seturi de 6 persoane
	set
	34
	80
	2720
	562.51

	16
	tacamuri 200 seturi ( lingura+cutit+furculita)
	set
	200
	4
	800
	165.44

	17
	Pahare de 3 dimensiuni 200 seturi (un set contine 3 pahare diverse marimi
	set
	200
	6
	1200
	248.16

	18
	masina de spalat 
	buc
	1
	1300
	1300
	268.85

	19
	fier de calcat 
	buc
	1
	200
	200
	41.36

	Total
	983
	 
	26390
	5457.55


· Descrierea modalitatii de desfăsurare a activităților comerciale


Proiectul va fi conceput în concordanță cu legile în vigoare și cu respectarea legislației naționale în domeniul protecției mediului, promovarea și diseminarea unui stil de viață prietenos mediului înconjurător.




           Solicitantul își propune realizarea următoarelor obiective specifice ce conduc la ralizarea boiectivului obligatoriu și implementarea Planului de afaceri:
  1. Obiectivul specific 1

Creșterea competitivității activității societății prin dotarea cu mijloace fixe si obiecte de inventar necesare desfasurarii activitatii pentru organizarea de evenimente. 

Achizitia de active tangibile 983 bucati si seturi, din care։

- panou fotovoltaic : 1 achizitie
Actiune prietenoasa cu mediu -promovarea investitiilor care utilizează energia produsă din surse regenerabile
548 bucati reprezentante prin mijloace fixe si obiecte de inventar, ce nu necesita montaj, specifice activitatii ce urmeaza a se desfasura.
434 seturi obiecte de inventar reprezentate de farfurii, tacamuri si pahare.
 Achizitiile asigura prestarea serviciilor conform cod CAEN 9329- organizarea de evenimente recreative – nunta, botez, zile de nastere, etc 

Vor fi achizitionate stricat dotari necesare obiectului de activitate vizat.
Activele propuse a se achzitiona se livreaza de catre furnizor functionale si nu necesita montaj. Acestea asigura decorul in locatia clientului, nu necesita racord la reteua de energie electrica sau la apa. 

Timpul de livrare este estimat intre 30-60 zile de la semnarea contractului cu furnizorul.
Achizitia de active tangibile ։
1. panou fotovoltaic – 1 buc.- Permite producerea electricitatii prin panouri solare fotovoltaice pentru consumul propriu necesar desfasurarii activitatii in salonul de manichiura-pedichiura, independent de furnizorii externi de energie electrica. Utilizand energia solară nu poluează mediul, fiind o sursa de energie regenerabilă.
2. cort pentru evenimente -1buc.

3. mese Pvc -10 buc.

4. scaune Pvc-60 buc.

5. huse pentru scaune-200 buc.

6. esarfe pentru scaune- 200 buc.

7. fete de masa – 25 buc.

8. vaze pentru flori – 20 buc.

9. suport pentru aranjament flori – 20 buc.

10. stalpi ornamentali – 6 buc.

11. arcada ornament – 1 buc.

12. banca ornament- 1 buc.

13. traversa- 1 buc. de 10 mp

14. mocheta pentru cort – 1 buc. de 60 mp in total.

15. farfurii – 34 seturi de cate 6 persoane 

16. tacamuri –furculita,lingura si cutit – 200 seturi( un set contine 1 lingura, 1 cutit, 1 furculita)

17. Pahare de 3 dimensiuni – 200 seturi.( un set contine 3 pahare diverse marimi)

18. masina de spalat – 1buc.

19. fier de calcat -1buc.
2. Obiectivul specific 2

Dezvoltarea resursei umane - Se va crea un loc de munca pentru o pesoana. Se va incheia contract de munca pentru norma intreaga, 8 ore/zi, pe perioada nedeterminata, pe toata perioada de implementare si monitorizare a planului de afaceri, în vederea desfăşurării activităţii specifice. 
3. Obiectivul specific 3

Promovara serviciilor oferite - Se vor realiza materiale promoționale- pliante .Se va realiza o pagina de facebook.


Pentru realizarea veniturilor estimate, ne propunem sa comercializam 3 pachete de servicii. Acestea sunt structurate astfel ։



1.Pachet servicii De baza, la 8 lei / persoana 



2.Pachet servicii Mediu , la 10 lei/ persoana


3.Pachet servicii Premium, la 12 lei/ persoana 



Serviciile prestate se realizeaza in locatia clientului, fara a asigura mancarea.


Ne vom axa pe organizarea urmatoarelor evenimente ։

1. evenimente de pana la 200 de persoane, in locatia clientului

2. evenimente medii si mici de pana la 60 persoane, in cort, in locatia clientului. 



Fiecare eveniment organizat se va factura in functie de numarul de persoane prezente si de tipul de servicii prestate, in functie de solicitarile clientilor.

· Durata de implementare a PA și de îndeplinire conformă a angajamentelor din PA; 



În urma implementării planului de afaceri, se intenționează ca serviciile prestate pentru care se solicită finanțare, să ajungă la 22,934 % din valoarea primei tranșe de sprijin, respectiv 3210,8 euro. Pentru realizarea acestui obiectiv obligatoriu, solicitantul, va realiza achizițiile de active tangibile necesare.




Se estimeaza ca solicitantul va incepe sa realizeze produse incepând cu anul 1 de implementare, respectiv :

- în anul 1 se estimează o vânzare de 977,35 euro

- în anul 2 se estimează o vânzare de 984,39 euro

- în anul 3 se estimează o vânzare de 1249,10 euro.




În stabilirea prețurilor pentru serviciile oferite s-au luat în calcul prețuri medii. S-a folosit cursul euro conform ECB din 28.07.2020, de 4,8355 lei pentru un euro. 




  Prețurile pot varia în funcție de prețul materiei prime și de evoluția pieței.

	Prognoza veniturilor si evolutia activitatii propuse prin proiect (EUR)

	Nr. Crt.
	Categoria
	UM
	Total
	Total
	Total                              An 3

	
	
	
	An 1
	An 2
	

	Vanzari fizice previzionate

	1
	Pachet servicii DE BAZA
	 
	numar de persoane
	120.00
	120
	180

	2
	Pachet servicii MEDIU
	 
	numar de persoane
	199.00
	200
	280

	3
	Pachet servicii PREMIUM
	 
	numar de persoane
	148.00
	150
	150

	Nr. Crt.
	Categoria
	Pret in EUR/UM
	UM
	Total                             An 1
	Total                             An 2
	Total                              An 3

	
	
	
	
	
	
	

	Vanzari valorice previzionate

	1
	Pachet servicii DE BAZA
	1.65
	euro
	198.53
	198.53
	297.80

	2
	Pachet servicii MEDIU
	2.07
	euro
	411.54
	413.61
	579.05

	3
	Pachet servicii PREMIUM
	2.48
	euro
	367.28
	372.25
	372.25

	Total venituri /incasari anuale
	977.35
	984.39
	1249.10

	TOTAL venituri sau incasari din activitatea neagricolă propusă pentru finanțare
	3210.8


	 Nr.crt
	Tip eveniment
	Nunta / numar mediu 200 persoane
	Botez / numar mediu 60 persoane
	Alte evenimente -zile de nastere, cununie civila, reuniuni diverse/ numar mediu 50 persoane
	numar mediu persoane / eveniment
	Total - numar persoane /  pachet servicii

	1
	Pachet servicii DE BAZA
	1
	2
	2.00
	84.00
	420.00

	2
	Pachet servicii MEDIU
	2
	3
	2.00
	97.00
	679.00

	3
	Pachet servicii PREMIUM
	0
	5
	3.00
	56.00
	448.00





Explicații pentru completarea tabelului:




In realizarea serviciilor , conform datelor mai sus mentionate, s-a pornit de la urmatorul rationament :

-s-au stabilit 3 pachete de servicii in functie de operatiunile executate cu organizarea evenimentului


-s-a estimat un numar de pachete, in functie de numarul de numarul mediu de persoane participante. Astfel, pentru pachetele de servicii de BAZA, MEDIU si PREMIUM s-a estimat un numar de 200 de persoane participante, pentru un numar de 3 evenimente, un numar mediu de 60 persoane pentru 10 evenimente si un numar mediu de 50 persoane pentru un numar de 7 evenimente.

-s-a stabilit un pret pe persoana, in functie de serviciile prestate in pachetul ales de catre client.




S-au stabilit urmatoarele preturi :



1.Pachet servicii De baza, la 8 lei / persoana 




2.Pachet servicii Mediu , la 10 lei/ persoana



3.Pachet servicii Premium, la 12 lei/ persoana 



Serviciile prestate se realizeaza in locatia clientului, fara a asigura mancarea.


Ne vom axa pe organizarea urmatoarelor evenimente ։

1. evenimente de pana la 200 de persoane, in locatia clientului

2. evenimente medii si mici de pana la 60 persoane, in cort, in locatia clientului. 



Fiecare eveniment organizat se va factura in functie de numarul de persoane prezente si de tipul de servicii prestate, in functie de solicitarile clientilor.

Previziune realizare obiectiv obligatoriu: după 2 an de la contractarea sprijinului.

	CONTUL DE PROFIT SI PIERDERE
	Anul 1 EURO
	Anul 2 EURO
	Anul 3 EURO

	1
	Pachet servicii DE BAZA
	198.53
	198.53
	297.80

	2
	Pachet servicii MEDIU
	411.54
	413.61
	579.05

	3
	Pachet servicii PREMIUM
	367.28
	372.25
	372.25

	Total venituri A = A1+A2
	977.35
	984.39
	1249.10

	B
	CHELTUIELI, din care:
	 
	 
	 

	B1
	Cheltuieli operationale
	710.00
	690.00
	900.00

	1
	Chirie spatiu punct de lucru
	200.00
	200.00
	220.00

	2
	Utilitati -apa, curent, canalizare
	100.00
	50.00
	100.00

	3
	Cheltuieli salarii
	410.00
	440.00
	580.00

	Total cheltuieli B = B1 
	710.00
	690.00
	900.00

	C
	PROFIT brut C = A - B
	267.35
	294.39
	349.10

	D
	Impozit pe profit
	9.77
	9.84
	12.49

	E
	PROFIT NET E = C - D
	257.58
	284.54
	336.60





Analizand evolutia veniturilor si a cheltuielilor in anii 1, 2 si 3 de implementare se poate concluziona ca se va realiza o gestionare corespunzatoare a resurselor si se va obtine profit din activitatea desfasurata.




Pentru respectarea criteriului de selectie CS 4 - Principiul incurajarii reinvestirii a cel putin 10% din profitul obtinut pentru dezvoltarea continua a activitatii pe o perioada de minim un an de la data primirii primei transe si pana la momentul indeplinirii planului de afaceri,  solicitantul va realiza reinvestirea a 100 % din profitul obtinut pentru dezvoltarea continua a activitatii pe o perioada de minim un an de la data primirii primei transe si pana la momentul indeplinirii planului de afaceri si solicitarii celei de- a doua transe de plata.




Astfel, daca in primul an de implementare a planului de afaceri se va obtine un profit de 257,58 euro, conform tabelului contului de profit si pierdere, echivalentul a 1245,52 lei.Se vor achizitiona 20 buc fete de masa, in valoare de 1245,52 lei.

	Nr.crt
	Denumire articol 
	Cantitate / buc
	Pret / euro 

	1
	Fete de masa
	20
	257,58


Valoare prima tranșă =  14000 EUR

Veniturile previzionate din produsele comercializate vor fi de 3210,8 euro, respectiv 22,934 % din valoarea primei tranșe de plată.
În stabilirea preturilor s-au luat în calcul prețuri medii estimate. S-a folosit cursul euro de 4,8355 lei pentru un euro.
IV. DETALII PRIVIND ACTIUNILE NECESARE PENTRU DEZVOLTAREA ACTIVITATII NEAGRICOLE


GRAFICUL DE TIMP PENTRU IMPLEMENTAREA PROIECTULUI 
Implementarea PA trebuie să înceapă în termen de cel mult 9 luni de la data semnării Contractului de Finanțare. 

	Denumirea capitolelor de cheltuieli și venituri
	ANUL 1 AL IMPLEMENTARII
	ANUL 2 AL IMPLEMENTARII
	ANUL 3 AL IMPLEMENTARII

	
	L 1
	L

2
	L 3
	L 4
	L 5
	L 6
	L 7
	L 8
	L 9
	L 10
	L 11
	L 12
	L 1
	L 2
	L 3
	L 4
	L 5
	L 6
	L 7
	L 8
	L 9
	L 10
	L 11
	L 12
	L 1
	L 2
	L 3
	L 4
	L 5
	L 6
	L 7
	L 8
	L 9
	L 10
	L 11
	L 12

	Semnarea Cererii de finanțare
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cererea pentru tranșa I de plată
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1 Cheltuieli pentru investitia de baza- total din care:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1 Achiziția de active tangibile, în primele 12 luni 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2 Alte cheltuieli - din care:
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1 Cheltuieli salariale in urma angajarii unei personae cu contract de munca pe perioada nedeterminata, din teritoriul Gal Cerna-Oltet.
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.2 Cheltuieli cu materiea primă, materialele,consumabile,cheltuieli publicitare, cu utilitățile, etc
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3 Obținerea de avize și autorizații pentru funcționare
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4 Venituri obținute pentru realizarea obiectivului obligatoriu de 3210,8 euro și reinvestirea a 100% din profitul primului an de producție
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5 Cererea pentru Tranșa II de plată, până în luna 33 de implementare a planului de afaceri
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Menținerea criteriilor de eligibilitate și selecție pe toată perioada de implementare și monitorizare a proiectului
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


V. EVALUAREA PRINCIPALELOR RISCURI



Riscul reprezintă în general un eveniment nesigur și posibil care determină o pierdere sau micșorare a rezultatelor unei unități sau exploatații (producția, cifra de afaceri, rentabilitatea).












Riscurile vin de obicei din afara afacerii și trebuiesc pe cât posibil prevăzute și contracarate.



Solicitantul va respecta îndeplinirea obiectivului obligatoriu și a obiectivelor specifice pe toată perioada de implementare și monitorizare a Planului de afaceri. Se va avea în vedere analiza tuturor riscurilor ce pot apare în timpul desfășurării activității pentru a putea preântâmpina apariția lor și a evita eventualele pierderi datorate manifestării acestora:
· evoluţia pieţei şi a preţurilor - se manifestă ca urmare a modificărilor care au loc permanent în mediul concurențial pe piata prin: apariția de noi concurenți, modificări în preferințele cliențiolr, în nivelul prețurilor. Pentru menținerea nivelului veniturilor, pentru siguranța tranzacțiilor este recomandat: studiul permanent al pieței, ridicarea calitatii, etc.
· riscul economic este cauzat de: creșterea inflației, a ratei impozitelor, devalorizarea monedei naționale. Contracararea acestor efecte impune: anticiparea acestor fenomene, flexibilitate, raționalizarea costurilor, etc
· riscul investițional se manifestă datorită evoluției inflației, a puterii de cumpărere fiind ca marime dependent de alegerea obiectivelor investiției, valoarea și termenul de realizare.
· riscul uman se refera la factorul uman implicat in activitate, sănatatea personalului, raspunderile personalului, accidente, boli, mortalitate, migratia personalului, etc. Riscul personal este cauzat pe de o parte de schimbari în necesitățile familiei, schimbarea statutului slujbei, a desfacerii contractului de muncă, a unui accident, etc.
· impactul negativ al politicii macro-economice – reprezentat de liberalizarea preturilor, cresterea T.V.A., politica fiscala.
	PUNCTE TARI
	PUNCTE SLABE

	· - adaptabilitate și flexibilitate, prin prestarea de servicii personaalizate.

· -  calitatea ridicată a serviciilor
· - slaba concurenta din zona 
· - baza materiala de care va dispune firma
· -materialele de calitate folosite
	· - firmă puțin cunoscută pe piața organizarilor de evenimente


	OPORTUNITATI
	RISCURI

	· -posibilitatea accesarii de fonduri pentru implementarea planului de afaceri

· 
	· - evolutia prețurilor și a pieței

· - situația economică națională

· - posibila concurență din zonă

· - promovarea necorespunzătoare a serviciilor

· - scăderea calității serviciilor oferite. 
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